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1. ПАСПОРТ ПРОГРАММЫ
ПРОФЕССИОНАЛЬНОГОМОДУЛЯ

ПМ.01 Организацияи осуществление торговойдеятельности
1.1. Область примененияпрограммы

Программапрофессиональногомодуля — является частью программы
подготовки специалистов среднего звена в соответствии с ФГОС по

специальности СПО 38.02.08 Торговоедело, утверждённогоприказом
МинистерствапросвещенияРоссийскойФедерацииот 19.07.2023 N2 548. в

части освоения основного вида профессиональнойдеятельности (ВПД):

организация и осуществлениеторговойдеятельности и соответствующих
профессиональныхкомпетенций(ПК):

ПК. 1.1. Проводитьсбори анализ информациио потребностяхсубъектов
рынкана товарыи услуги, в том числе с использованием цифровыхи

информационныхтехнологий.
ПК. 1.2. Устанавливать хозяйственные связи с поставщиками и

потребителямитоваров и услуг, в том числе с применением
коммуникативныхвозможностейискусственногоинтеллекта.
ПК. 1.3. Осуществлятьподготовку, оформлениеи проверкузакупочной
документации, в том числе с использованием электронного
документооборотаи сквозных цифровыхтехнологий.
ГТК. 1.4. Осуществлятьподготовкук заключению внешнеторгового
контрактаи его документальноесопровождение.
ГТК. 1.5. Осуществлятьконтроль исполнения обязательствпо
внешнеторговомуконтракту.
ПК. 1.6. Организовыватьвыполнение торгово-технологических
процессов, в том числе с применениемцифровыхтехнологий.

Программапрофессиональногомодуля может быть использована в

дополнительном профессиональномобразованиии приподготовке специалистов
в областипищевойпромышленности.

1.2. Целии задачи модуля — требованияк результатамосвоения модуля
С целью овладения указаннымвидом профессиональнойдеятельности и

соответствующимипрофессиональнымикомпетенциями обучающийсяв ходе
освоения профессиональногомодулядолжен:
иметь практическийопыт:

поиска и систематизации открытых источников информациио

внутреннихи внешних рынкахдля сбытатоварнойпродукции;
проведенияанализа и оценки объемаспроса на товарнуюпродукцию
организациина внутреннихи внешних рынках;
обработки,формированияи храненияданных, информации,документов,
в том числе полученных от поставщиков (подрядчиков, исполнителей);
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составления перечнятребованийвнешних рынковк товарнойпродукции
организации;
подготовки рекомендацийпо омологации товарнойпродукциипо итогам
анализа требованийопределенноговнешнего рынка;
проведения анализа конъюнктуры и емкости товарных рынков,
мониторингавнутреннихи внешних рынков;
подготовки аналитических документовпо конкурентнымпреимуществам
продукцииорганизациина внешних рынках;
оформлениядоговоровс поставщиками и потребителямитоварови услуг;
мониторингапоставщиков (подрядчиков, исполнителей) и заказчиков в

сферезакупок;
установленияконтактов с деловыми партнерами, заключения договоров,
предъявленияпретензий;
составления деловых писем, предложений,заказов на поставку товаров,
проведениябезналичныхрасчетов;
формированияначальной (максимальной) цены закупки, описания
объектазакупки, требованийк участнику закупки, порядка оценки
участников, проектаконтракта;
составления и оформлениязакупочнойдокументации, осуществленияее
проверки для проведениязакупочнойпроцедуры, организационно-
технического обеспечениядеятельности закупочных комиссий, оценки
результатови подведение итогов закупочнойпроцедуры;
осуществленияподготовки протоколовзаседанийзакупочныхкомиссий
на основании решений, принятыхчленами комиссии по осуществлению
закупок;
публичногоразмещения полученных результатов; осуществления
проверкинеобходимойдокументации для заключения контрактови
процедуры подписания контракта с поставщиками (подрядчиками,
исполнителями);

публичногоразмещенияотчетов, информациио неисполнении контракта,
о санкциях, обизменении или о расторженииконтракта, за исключением
сведений, составляющих государственнуютайну;
организацииосуществленияоплаты поставленного товара, выполненной
работы(ее результатов), оказаннойуслуги, а также отдельных этапов
исполнения контракта, денежных сумм по банковской гарантии в

предусмотренныхслучая, организации возврата денежных средств,
внесенных в качестве обеспеченияисполнения заявок или обеспечения
исполнения контрактов;
направления запросов, приглашенийи информациипотенциальным
участникамвнешнеторговогоконтракта;
проведения предварительногоанализа поступающих коммерческих
предложений,запросовот потенциальных партнеровна внешних рынках;
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отклонений условийсоставления списка от приемлемых
внешнеторговогоконтракта(перечень разногласий);

документальногооформлениярезультатовпереговоровпо условиям
внешнеторговогоконтракта;
подготовки сводных отчетов и предложенийо потенциальных партнерах
на внешних рынках;
формированиясписка потенциальных партнеров для заключения

внешнеторговогоконтракта;
обработки, формирования, хранения информациии данных об
участникахвнешнеторговогоконтракта;
формированияпроектавнешнеторговогоконтракта;
осуществленияпроверкинеобходимойдокументациидля заключения

внешнеторговогоконтракта;
подготовки процедуры подписания внешнеторговогоконтракта с

контрагентом;
подготовки документа о приемке результатов отдельного этапа
исполнения контракта;
сбораинформации,документовпо вопросамисполнения обязательствпо
внешнеторговомуконтракту;
разработкиплана-графикаконтрольныхмероприятийпо исполнению
обязательствпо внешнеторговомуконтракту;

отклонениймониторинга от выполнения
внешнеторговомуконтракту;

обязательств по

документальногооформленияотклоненийот выполнения обязательствпо
внешнеторговомуконтрактуи организацияпретензионнойработы;
подготовки предложенийпо применению мер ответственности и

совершению соответствующих действий в случае нарушения
обязательствпо внешнеторговомуконтракту;
выполнения торгово-технологическихопераций, в том числе с

использованием искусственногоинтеллекта, голосовых помощников, чат-
ботовдля обработкизапросовпокупателейс максимальнойскоростью;
организацииторговли, в том числе с использованием камери алгоритмов
распознавания лиц для осуществления расчетов с покупателями без
примененияконтрольно-кассовойтехники;
приемкитоваровпо количествуи качеству;
соблюденияправилохранытруда.

уметь:
пользоваться современными поисковыми системами для сбора
информациио внешних и внутреннихрынках;
проводитьисследование рынка поставщиков, создавать и вести базу
поставщиков и покупателейтоваров;
обобщатьи систематизироватькоммерческуюинформацию,формировать
базы данных с информациейо ценах на товары, работы, услуги,
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требованияхвнешних и внутренних рынков к товарнойпродукции,
статистически ее обрабатыватьв форматеэлектронных таблици
формулироватьаналитические выводы;
анализировать внешнюю конкурентную среду для выявления
аналогичных или взаимозаменяемых товаров;
создавать и вести информационнуюбазуданных поставщиков и

покупателей;
составлять документы, формировать, архивировать, направлять
документыи информацию;
обобщатьполученную информацию,обрабатыватьее с применением
программныхпродуктов;
обобщатьи систематизироватькоммерческую информациюдля
подготовки сводных отчетов и аналитическихматериалов;
применять нормы гражданского законодательства в области
регулированиядоговорныхотношений;
осуществлятьвыборпоставщиков;
оформлятьзаказы на поставку товаровс применениемкомпьютерных
программ;
составлять документы,деловые письма, предложения, заказы на поставку
товаров, осуществлятьбезналичныерасчеты, в т. ч. с использованием
современныхтехнических средств;
создавать и вести информационнуюбазупоставщиков и покупателейс

применениемтехнологийбольшихданных;
обобщатьполученную информацию, статистически ее обрабатыватьи

формулироватьаналитические выводы, архивировать полученную
информациюи обеспечиватьее безопасность;
работатьв единойинформационнойсистеме;
применятьосновные положения нормативно-правовыхактов в сфере
закупочнойдеятельности;

формировать,составлять документы, архивировать, направлять
документыи информацию;
обосновыватьначальную(максимальную) цену закупки;
описыватьобъектзакупки;
разрабатыватьзакупочнуюдокументацию;
работатьв единойинформационнойсистеме;
взаимодействоватьс закупочными комиссиями и технически
обеспечиватьдеятельность закупочныхкомиссий;
анализироватьпоступившиезаявки, оценивать результатыи подводить
итоги закупочнойпроцедуры;
формироватьи согласовывать протоколы заседанийзакупочных
комиссий на основании решений, принятых членами комиссии по

осуществлениюзакупок;

7



проверятьнеобходимуюдокументацию для заключения контрактови
осуществлять процедуру подписания контракта с поставщиками
(подрядчиками, исполнителями);

классифицироватьтоварына внутреннихи внешних рынках;
разрабатыватьтексты рекламнойинформациио товарахотечественного
производствана иностранномязыке для последующегораспространения
на внешних рынках;
осуществлять деловую переписку по вопросам заключения

внешнеторговогоконтракта;
осуществлятьвзаимодействиес участникамивнешнеторговогоконтракта;
подготавливатькоммерческиепредложения, запросы;
оформлятьдокументацию требованиямисоответствии св

законодательства РоссийскойФедерациии международныхактов;
сроковисполнения контракта, о ненадлежащем исполнении контракта(с

указаниемдопущенныхнарушений) или о неисполнении контрактаи о

санкциях, которыепримененыв связи с нарушениемусловийкон-тракта
или его неисполнением, об изменении или о расторженииконтрактав
ходе его исполнения, об изменении кон-тракта или о расторжении
контракта;
осуществлять организацию оплаты/возврата денежных средств,
организовывать уплату денежных сумм по банковской гарантии в

предусмотренныхслучаях;
обобщатьи систематизироватькоммерческую информациюдля
подготовки сводных отчетов и аналитическихматериалов;
осуществлятьцифровыеплатежи, облачные вычисления, системный
анализ большихданных, использовать технологии 5G в организации
деловойперепискии электронногодокументооборота;
осуществлятьпроцесс поиска и заказа товаровс применениемцифровых
платформ;
осуществлять процесс управления доставкойтоваров покупателю
используявозможности интернет-вещей;
проводить анализ перемещенияпокупателейпо торговомузалу по
данным камер видео наблюденийс целью оптимизации торгового
пространства;
осуществлять контроль за количеством и сроками хранения
продовольственных товаров с применением датчиков контроля
(интернет-вещей);

использовать технологии дополненнойреальности для повышения
объемапродаж;
применятьцифровыевывески с использованием компьютерногозрения;
применятьтехнологии интернет-вещейв организацииработыторговых
площадок;
управлятьполочным пространствоммагазина в облачнойАВМ SHELF;
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оформлятьфактпродажи товаров с применением цифровых
инструментов:онлайн-касс, электронныхплатформ,ресурсовинтернет,
безналичныхплатежей, регистрацияпродаж в системе ЕГАИС;
применятьэлектронныйдокументооборот;
осуществлять торгово-технологическиепроцессы, в том числе, с
использованием техники эффективныхкоммуникаций;
применятьосновные ИИ-решения- системы распознаванияестественного
языка, интеллектуальные системы поддержки принятия решений,
распознаванияи синтез речи, интеллектуальныйанализ текстовых
документов, роботы,видео аналитика, чат-боты;
оформлятьзаказы на поставку товаровс применениемкомпьютерных
программ;
осуществлять цифровыеплатежи, облачныевычисления, системный
анализ большихданных, использовать технологии 5G в организации
деловойперепискии электронногодокументооборота;
пользоваться современными поисковыми системами для сбора
информациио внутреннихвнешних рынках.

знать:
методы и инструментыработыс базамиданных внутреннихи внешних
рынков;
требованияк порядкузаполнения и ведения рабочейдокументации, схем
электронногодокументооборота;
стандартыи требованиявнешних рынковк товарнойпродукции;
правовыенормы оформленияи заключения договоровс поставщиками и

потребителямитоварови услуг;
структуру и содержание договора поставки, спецификациии

сопроводительногописьма критериипоиска и методы отборапоставщиков;
методы и инструментыработыс базамибольшихданных;
требованияк порядкузаполнения и ведения рабочейдокументации,
схем электронногодокументооборота;
законодательство РоссийскойФедерациио контрактнойсистеме в сфере
закупоктоваров;
особенностисоставления закупочнойдокументации;
методы определения и обоснованияначальных максимальных цен

контракта;
основные технические характеристики, преимуществаи особенности
продукцииорганизации, поставляемойна внешние рынки;
нормативныеправовыеакты, регламентирующиевнешнеэкономическую
деятельность;
международныеправила толкования наиболее широко используемых
торговыхтерминовв областивнешнейторговли;
международныедоговорыв сферестандартови требованийк продукции;
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стандартыи требованиявнешних рынковк товарнойпродукции;
методы и инструменты работыс базами данных и источниками
маркетинговойинформациио внешних рынках внешних рынков;
методы разработкирекламнойинформациидля внешних рынков и

инструментыпродвижениятоварови услуг на внешних рынках;
основные виды и методы международныхмаркетинговыхкоммуникаций;
документооборотвнешнеторговыхсделок;
условиявнешнеторговогоконтракта;
нормыэтики и делового общенияс иностраннымипартнерами;
правилаоформлениядокументациипо внешнеторговомуконтракту;
порядокдокументооборотав организации;
основы риск-менеджментаво внешнеэкономическойдеятельности;
виды торговыхструктур;
формыи виды торговли, составные элементы торговойдеятельности;
материально-техническуюбазуторговли;
инфраструктурупотребительскогорынка;
средства, методы, инновации в отрасли;
организациюторгово-технологическихпроцессов в офлайни онлайн
торговле;
требованияк порядкузаполнения и ведения рабочейдокументации, схем

электронногодокументооборота;
основные и дополнительные услуги оптовойи розничнойторговли:цели,
задачи, принципы, объекты, субъектывнутреннейи внешнейторговли;
требованиязаконодательства Российской Федерации, нормативные
правовыеакты, регулирующиеторговуюдеятельность;
правилаторговли;
количественные и качественные показатели оценки эффективности
торговойдеятельности.

1.3. Рекомендуемоеколичество часов на освоение программы
профессиональногомодуля:
всего — 388 часов, в том числе:
объемобразовательнойпрограммы— часов, включая:

обязательнойаудиторнойучебнойнагрузкиобучающегося— часов;
самостоятельнойработыобучающегося— 12 часов;
учебнойи производственнойпрактики— З недели (108 часов)
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2. РЕЗУЛЬТАТЫ ОСВОЕНИЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГОМОДУЛЯ
Результатомосвоения программыпрофессиональногомодуляявляется

овладение обучающимисявидом профессиональнойдеятельности
организация и осуществление торговойдеятельности, в том числе

профессиональными(ГТК) и общими(ОК) компетенциями:

Код
пк. 1.1.

пк. 1.2.

пк. 1.3.

пк. 1.4.

пк. 1.5.

пк. 1.6.

ок 01.

ок 02.

ок оз.

ок 04.

ок 05.

ок 06.

ок 07.

ок 09.

Наименование ез льтата об чения
Проводитьсбори анализ информациио потребностяхсубъектоврынка
на товары и услуги, в том числе с использованием цифровыхи
ин о мационных технологий.
Устанавливатьхозяйственные связи с поставщиками и потребителями
товаров и услуг, в том числе с применением коммуникативных
возможностейиск сственного интеллекта.
Осуществлятьподготовку, оформлениеи проверку закупочной
документации, в том числе с использованием электронного
док ментообоота и сквозных ци овых технологий.
Осуществлятьподготовкук заключению внешнеторговогоконтракта и
его до ментальное соп овождение.

Осуществлятьконтроль исполнения обязательствпо внешнеторговому
конт акт .

Организовыватьвыполнение торгово-технологическихпроцессов, в том
числе с п именением ци овьтх технологий.

Выбиратьспособы решения задач профессиональнойдеятельности
п именительно к азличным контекстам.
Использоватьсовременныесредствапоиска, анализа и интерпретации
информациии информационныетехнологии для выполнения задач
п о ессиональнойдеятельности.
Планироватьи реализовывать собственное профессиональноеи

предпринимательскую деятельность вличностное развитие,

профессиональнойсфере,использоватьзнания по правовойи финансовой
ациях.амотности в азличных жизненных с

Э ективно взаимодействоватьи аботатьв коллективе и команде.
Осуществлятьустную и письменную коммуникацию на государственном
язьже РоссийскойФедерациис учетом особенностейсоциального и

ль ного контекста.
Проявлятьгражданско-патриотическуюпозицию, демонстрировать
осознанное поведение на основе традиционныхроссийскихдуховно-
нравственных ценностей, в том числе с учетом гармонизации
межнациональных и межрелигиозныхотношений. применятьстандарты
антико пционного поведения.
Содействоватьсохранениюокружающейсреды, ресурсосбережению,

применять знания об изменении климата, принципы бережливого
п оизводства, э ективно действоватьв езвычайныхси ациях.
Пользоваться профессиональнойдокументациейна государственноми
иност анном языках.
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междисциплина ногок са сов
Самостоятельная

НаименованияКоды разделовпрофессиональных

З. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕПРОФЕССИОНАЛЬНОГОМОДУЛЯ
3.1. Тематическийплан профессиональногомодуля ПМ.01 Организацияи осуществлениеторговойдеятельности

Объем времени, отведенныйна освоение Практика

01.01

01.02

01.03

Всего
часов
(макс.

учебная
нагрузка

практики

з
96

74

74

Обязательнаяаудиторная
учебнаянагрузка обучающегося

профессионального в т.ч.
в т.ч.,

лабораторныекурсовая

работа
об чающегося

в т.ч.,

курсовая
компетенций

1

пк 1.1 - 1.6

пк 1.1 - 1.6

пк 1.1 - 1.6

модуля

2

Организация
торгово-сбытовой
деятельности

внутреннем
внешнем ынках
мдк
Организация
осуществление
п одаж
мдк
Организация
ос ществление

Всего,
часов

4

92

70

70

работыи Всего,
работаработапрактические часов

Учебная,
часов

9

Производственная
(по профилю

специальности),
часов

10

на
и

и

и

занятия,
часов

5

56

48

40

(проект),
часов

20

(проект),
часов

87

4

4

4
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закупок для
государственных,
муниципальных и

ко по ативньгх жд

Практическая
подготовка
Промежуточная
апестация
Всего:

108

36

388 232 144 20 12

36

36

72

72
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3.2. Содержаниеобученияпо профессиональномумодулю (ПМ) ПМ.О1Организацияи осуществлениеторговой

Наименование
разделов

профессионального
модуля (ПМ),

междисциплинарных
сов М К и тем

деятельности

Содержаниеучебногоматериала, лабораторныеработыи практические занятия,
самостоятельная работаобучающихся, курсоваяработа(проект)

Раздел1. О ганизация то гово-сбытовойдеятельности на вн т еннем и внешнем ынках
МДК.01.01. О ганизация то гово-сбытовой деятельности на вн т еннем и внешнем ынке
Тема1.1
Информационное
обеспечение торгово-
сбытовойдеятельности

Тема1.2

Установление
хозяйственных связей с

поставщиками и

потребителями

Содежание чебного мате нала
1. Понятие, значение, классификация, источники и комплексный подход к

о ми ованию ин о мации.
2. Информацияо покупателях, мотивах покупок, требованияхк товару.Требования
внешних и вн енних ынков к това ной п од кции.
З. Информацияо спросе, товарномпредложениии рыночнойконъюнктуре:основные
понятия, информацияо соотношении спроса и предложения, о тенденциях развития
конъюнктуры рынка, использование в практическойдеятельности. Источники
ин о мации. Методыиз ения и п огнози ования сп оса.

П актические занятия и лабо ато ные аботы
Практическоезанятие N2 1 2. Изучениепотенциальных возможностей торговой
организации и ее конкурентного положения на рынке, формированиебазы данных
поставщиков на основе по ченной ин о мации.
Практическоезанятие .N2 З. Систематизацияи анализ внешнейконкурентнойсредыдля
выявления аналогичных или взаимозаменяемых товаров, сбори обобщениеполученной
ин о мации.
Содежание чебного мате иала
1. Организацияхозяйственных связейв торговле: понятие, функции, классификация.
Изучениеи поиск коммерческих партнеров:критерии поиска поставщиков, методы
отбо а поставщиков.
2. Т ебованияк ст к е и соде жанию догово а поставки, специ икации, п отоко

Объем
часов

4

4

4

12

6

4

4

Уровень
освоения

2

2

2

2

2



товарови услуг

Тема1.3

Заключение
внешнеторгового
контракта и

документальное
сопровождение

разногласий.Документальноеподтверждениеисполнения договоров.Организация
п етензионной аботы.
П актические занятия и лабо ато ные аботы
Практическоезанятие N2 4. Изучениеи анализ предложенийпоставщиков
п оизводителейи поставщиков - пос едниковс етом их гео а ического положения.
Практическоезанятие N2 5. Заполнение конкурентного листа и выставление
п ио итетов по поставщикам для заключения внешнето гового кон акта.
П актическое занятие N2 6. Расчети о о мление заказов на поставк това ов.

Содежание чебногомате иала
1. Условия внешнеторговогоконтракта. Базисныеусловия поставки Incotens-2010.

Документооборотвнешнеторговых сделок: товаросопроводительныедокументы,
его това о аспо ядительные до енты, счет- а.

6

6

8

6

4

6

2

4

6

6

2

2

2

22. Методыразработкирекламнойинформациидля внешних рынков, инструментов
отечественных п оизводителейна внешних ынках.п одвижения това ови с

П актические занятия и лабо ато ные аботы

Практическоезанятие N2 7. Проверкадокументации для заключения внешнеторгового
контракта. Контрольправильности оформленияпредоставленноговнешнеторгового
ко акта.

Самостоятельная аботаоб чающихся
О о мление счет- ак ы
Тема1.4

Осуществление
контроля исполнения
обязательств по
внешнеторговому
контракту

Содежание чебногомате иала
1. Риски в коммерческойдеятельности: понятие, классификациярисков, причины
возникновения, последствия. Системы управления коммерческими рисками при
ведении то говойдеятельности.
П актические занятия и лабо ато ные аботы

Практическоезанятие .N2 8. Определениеалгоритмадействийпокупателя при
на шении поставщиком с оков поставки в модельнойс ации.

Практическоезанятие N2 9. Составлениеи оформлениеотчетности о ходе исполнения
кон акта.

Самостоятельная аботаоб чающихся
Подготовкак ди е енци ованно заче

Ди е енци ованный зачет по МДК 01.01

Раздел2. О ганизация и о ществление п одаж
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МДК 01.02. О ганизация и ос ществление п одаж
Тема 2.1

Организация и

управление торгово-
технологическими
процессами в оптовой
торговле

Тема2.2

Организация и

управление торгово-
технологическими
процессами
розничнойторговле

в

Содежание чебногомате иала
1. Понятиеоптовой торговли, функциии особенности.Основныепонятия: технология
торговли, технологические операции. Виды оптовых торговых предприятийи их

функции.Услугиоптовой торговли:основные и дополнительные, удовлетворяемыеих
по ебности.
2. Технология складского това одвижения в то говле.

П актические занятия и лабо ато ные аботы

Практическоезанятие N2 1. Определениетехнико-экономических показателейработы
склада.
П актическое занятие 2. ок ментальное о о мление п иемки това ов по количеств
Содежание чебного мате иала
1. Розничная торговля: понятие, назначение, цели, задачи, виды. Классификация
розничных торговых сетей. Специализацияи типизация магазинов. Размещение
розничных торговых предприятий:принципы, правила, виды, факторы, влияющие на
азмещение магазинов в го одах.

2. Торгово-технологическийпроцесс на предприятиях розничнойторговли:понятие,
назначение, ст а, соде жание, их специ ика в магазинах азных типов.
П актические занятия и лабо ато ные аботы

Практическоезанятие N2 З. Ознакомлениес ГОСТ Р. 51304—2009. Услугиторговли.
Общиетребованияи ГОСТ. Р. 51304—2009. Услугиторговли. Общие требованияи

составление перечня возможных дополнительных услуг в зависимости от типа
магазина.

Самостоятельная аботаоб чающихся
Составитьтаблиц«Специализацияи типизация магазинов»
Тема2.3

Организация и

управление торгово-
технологическими
процессами в

электроннойторговле

Содежание чебногомате иала
1. Особенностиорганизации и управления торгово-технологическимипроцессамив
элект оннойкомме ции.
П актические занятия и лабо ато ные аботы

Практическоезанятие N2 4. Поиск, заказ и управлениедоставкойтоваровпокупателюс

п именением ци овых плат о м и технологии инте нет вещей.
Практическоезанятие 5. Организацияработыторговых площадок на основе
технологии инте нет-вещей.

4

4

6

12

4

4

12

2

4

12

6

2

2

З
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Самостоятельная аботаоб ающихся
Подготовкак ди е енци ованно заче

Ди е енци ованный зачет по К 01.02

РазделЗ.Организацияи осуществлениезакупок для государственных, муниципальных и корпоративных

МДК.01.03. Организацияи осуществлениезакупок для государственных, муниципальных и корпоративных

Тема3.1

Федеральная
контрактная система
Российской
Федерации:
концепция, понятия и

цели итермины,
принципы,
п именения
Тема 3.2

сфера

Прогнозированиеи
планирование закупок
для государственныхи
муниципальных нужд

Тема 3.3

Процедуры
осуществления
закупок

Содежание чебногомате иала
1. Законодательствоо контрактнойсистеме. Составсубъектовзакупок и их функции.
Полномочияоргановисполнительнойвласти и органовместного самоуправленияв
ФКС. Т ебованияк частникам з пки.
2.Контрактнаяслужба.Комиссияпо осуществлениюзакупок.Специализированная
организация.Эксперты.Экспертныеорганизации.

Содежание чебногомате иала
1. Планированиеи нормированиев сферезакупок. Формированиепланов-графиков
з пок для гос да ственных и м ниципальных жд.
П актические занятия и лабо ато ные аботы

Практическоезанятие N2 1. Составлениепланов-графиковзакупокдля государственных
и м ниципальных жд.
Содежание чебногомате иала
1. Определениеобъектазакупки. Правилаописания объектазакупки. Обеспечение
заявок п и п оведении конк сов и а кционов.
2. Определениепоставщика (подрядчика, исполнителя) путем проведения запроса
предложенийв электроннойформе.Осуществлениезакупки у единственного
поставщика по ядчика, исполнителя .

П актические занятия и лабо ато ные аботы
П актическое занятие N2 2. Подготовкатехнического задания на за пк .

Практическоезанятие N2 З — 4. Определениепоставщиков (подрядчиков, исполнителей)

путемпроведенияоткрытогоконкурса в электроннойформе,электронногоаукциона,
п оведения зап оса коти овок.

2

2

2

2

4

4

4

4

4

4

2

2

2

2

2
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Практическоезанятие -N2 5. Определениепроцедурызакупок (открытый конкурс или
аукцион) в зависимости от стоимости закупки и источников средств (собственные,

заемные .

Практическоезанятие N2 6. Расчёт максимального размераобеспечения заявки для
а кционап и азных словиях.

Самостоятельная абота об чающихся
Поискин о мации в сети Инте нет обоп еделение объектазак пки.
ТемаЗ.4

Государственный
муниципальный
контракт

Тема 3.5
Контроль, аудит
ответственность
сферезакупок.

Тема3.6

и

и

в

Содежание чебного мате иала
1. Подготовкаи заключение государственногои муниципального контракта.Общие
т ебованияис щественные словия ко акта.
2. Обеспечение исполнения контракта. Условия банковской гарантии. Реестр
банковских гарантий.Основания для отказа в принятии банковской гарантии
заказчиком. Особенностиисполнения, изменения, асто жения кон акта.
П актические занятия и лабо ато ные аботы
Практическоезанятие 7. Размещениеинформациио заключении, изменении,
расторжениии исполнении контрактав сетиИнтернет.Реестрконтрактов, заключенных
заказчиком.

Практическоезанятие N2 8. Определениеминимальнойстоимости одного из контрактов,
п едоставляемых частником зак пки для подтве ждениядобосовестности.
Содежание чебного мате нала
1. Аудити контроль в сферезакупок. Способыосуществленияконтроля.Контрольные
о ганы и их полномочия. Реес недобосовестных поставщиков.
2. Ответственностьза нарушение законодательства о закупках для государственныхи

ниципальных жд.
П актические занятия и лабо ато ные аботы

Практическоезанятие лг2 9. Обжалованиедействий(бездействий) заказчика,

специализированнойорганизации,уполномоченного комиссии пооргана,
ос ествлению зак пок, должностного лица кон актнойс жбы заказчика.

Организациязакупок в
коммерческих
организациях

Содежание чебногомате иала
1. ЗаконодательствоРоссийскойФедерациио

коммерческих организаций.Планированиеи
о ганизациях.
2. Ос ществление зак пок в комме ческих о

контрактнойсистеме в

обоснованиезакупок в

ганизациях. Кон акты

сферезакупок
коммерческих

по зак пкам в

4

4

2

4

2

4

4

2

2

4

2

2

2

2

З

2

2

З

2

2
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коммерческихорганизациях.Мониторинг, контроль, аудити защита прав и интересов
частников з пок.

П актические занятия и лабо ато ные аботы
Практическоезанятие N9 10. Определениеответственности за нарушение условий
поставки по ФЗ-44.

Самостоятельная аботаоб чающихся
Подготовкак ди е енци ованно заче
и е енци ованный зачет по МДК 01.03

Курсоваяработа
Тематика курсовыхработ:
1. Исследованиеи систематизация открытых источников информациио внутренних и внешних рынкахдля
сбытатоварнойпродукции.

Оценкаобъемаспросана товарнуюпродукциюорганизациина внутреннихи внешних рьшках.2,

З. Анализ требованийвнешнего рынка к товарнойпродукцииорганизации и разработкарекомендацийее

омологации.

4

2
2

4.
5.

6.
7.

Исследованиеконъюнктуры и емкости товарныхрынков.
Определениеконкурентныхпреимуществпродукцииорганизациина внешних рынках.
Оценкаисполнения обязательствпо внешнеторговомуконтракту.
Содержаниеи характермеждународныхторговыхсделок (на конкретные виды и группы товаров по

выбору).
8. Процедураподготовки и проведенияэкспортной(импортной) сделки (товар и покупатель по выбору
студента).
9.
10,

11.

12.
13.

14.
15.
16.

17.
18.
19.

Страхованиегрузовпри исполнении контрактовкупли-продажи.
Инкотермс.Сферадействия, особенностии сравнительнаяхарактеристикабазисныхусловийпоставки.
Анализ содержанияотдельных контрактов.
Международнаяэлектроннаяторговля.
Проблемыи тенденции ведения электроннойторговлив глобальнойинформационнойсети «Интернет».
Коммерческаядеятельностьрозничнойторговойорганизациии ее эффективность.
Коммерческаядеятельность по изучениюи прогнозированиюспроса.
Организациявыборапоставщиков в торговойорганизации.
Организацияхозяйственныхсвязейпо поставкам товаровв предприятияхторговли.
Коммерческаядеятельность по выборупоставщиков и заключению договоровна поставку товаров.
О ганизация то гово-технологического п оцессав озничных то говых п ед иятиях.

З
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20.
21.

22.
23.
24.
25.

Разработкарекламнойинформациии инструментовпродвижениятоварови услуг на внешний рынок.
Совершенствованиеорганизацииприемкитоваров.
Развитиедополнительных услуг в коммерческойорганизации.
Систематизацияинформациио закупочнойдеятельности государственногозаказчика.
Оценкапредложенныхкотировочныхзаявок участников размещениягосударственныхзакупок.
О ганизация конт оля над азмещением гос да ственных зак пок.

Обязательныеаудиторные занятия по курсовойработе1. Выбортемы курсовойработы, формулировкаактуальностиисследования, определениецели, постановка задач.
2. Подбористочников и литературы, проверкаактуальности предлагаемойв них информации, составление
библиографическогосписка и плана курсовойработыплана.

З. Теоретическийанализ источников и литературы, определение понятийного аппарата. Систематизация
собранногофактическогои цифровогоматериалапутем сведения его в таблицы,диаграммы, графикии схемы.4. Написаниевведения курсовойработы.Формулировкаактуальности, цели, задач, объекта, предмета, методов
предстоящегоисследования

5. Обобщениетеоретическихаспектов по проблемеисследования в главе первойкурсовойработы.6. Оформлениерезультатовпрактическихисследованийв главе второйкурсовойработы.7. Подбори оформлениеприложенийпо теме курсовойработы.8. Составлениезаключения курсовойработы, содержащееформулировкувыводов и предложенийпо результатам
теоретическогои практическогоматериала.

9. Требованияк содержаниюпрезентациикурсовойработыи составление презентациикурсовойработы.10. Защитак совой аботы возможно п оведение отк ытых о м защиты к совой аботы .

Учебная практика
Видыработ

20

36

1.

2.

З.
4.
5.

6.

7.
8.

Составлениеперечнятребованийвнешних рынковк товарнойпродукцииорганизации.
Подготовкарекомендацийпо омологации товарнойпродукции по итогам анализа требованийопределенного
внешнего рынка.
Составлениекоммерческогозапроса, оферты,сопроводительногописьма.
Подготовкасводных отчетов и предложенийо потенциальных партнерахна внутреннеми внешнем рынках.
Формированиесписка потенциальных партнеров для заключения договоровна поставку и/или заключения
внешнеторговогоконтракта.
Формированиепроектадоговорапоставки и/или внешнеторговогоконтракта.
Документальноеоформлениеотклоненийот выполнения обязательствпо внешнеторговомуконтракту;
О о мление п етензийп и на шении догово ных обязательств•
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9. Подготовкаалгоритмапо организациипретензионнойработы.
10. Оформлениепродажитоваровс применениемцифровыхинструментов:онлайн-касс, электронныхплатформ,

ресурсовинтернет, безналичныхплатежей, регистрацияпродажв системе ЕГАИС.
11. Формированиеначальной(максимальной) цены закупки, описания объектазакупки, требованийк участнику

за , по ядка оценки астников, п оекта конт акта.

Производственнаяпрактика
Видыработ1.

2.

З.
4.
5.

6.
7.
8.

Проведениеанализа конъюнктурыи емкости товарных рынков и подготовка аналитических документовпо
конкурентнымпреимуществампродукцииорганизациина внешних рынках.
Осуществлениепроверкинеобходимойдокументациидля заключения внешнеторговогоконтракта.
Подготовкапроцедуры подписания внешнеторговогоконтрактас контрагентом.
Изучениеинструкцийпо охранетруда.
Проведениеанализа конъюнктуры и емкости товарныхрынкови подготовка аналитических документовпо
конкурентнымпреимуществампродукцииорганизациина внешних рынках.
Осуществлениепроверкинеобходимойдокументациидля заключения внешнеторговогоконтракта.
Подготовкапроцедурыподписания внешнеторговогоконтрактас контрагентом.
Приемкатоваровпо количеству и качеству.

Составлениеи оформлениезакупочнойдокументации, осуществленияее проверкидля проведениязакупочной
процедуры, организационно-техническогообеспечениядеятельности закупочных комиссий, оценки результатови
подведение итогов зак почной п оце ы

П оме очная аттестация
Всего:

72

36
388
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4. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИПРОГРАММЫПРОФЕССИОНАЛЬНОГО
МОДУЛЯ

4.1. Требованияк минимальномуматериально-техническомуобеспечению
Реализацияпрофессиональногомодуляпредполагаетналичие: Кабинеты

«Автоматизацииторгово-технологическихпроцессов», «Междисциплинарных
курсов», «Эксплуатацииторгово-технологическогооборудованияи охранатруда».

Оборудованиеучебногокабинета:
посадочные места по количествуобучающихся;
рабочееместо преподавателя;
практическиезадания по курсу.

Техническиесредстваобучения:интерактивнаядоска, компьютер

4.2. Информационноеобеспечениеобучения
Переченьрекомендуемыхучебныхизданий, дополнительнойлитературы,
Интернет-ресурсов
Основные источники:

1. Жулидов, С. И. Организацияторговли:учебник/ С.И.Жулидов.2-е изд.,

перераб.и доп. — Москва:ФОРУМ: ИНФРА-М, 2022. (Среднее350 с. —

профессиональноеобразование). — DOI 10.12737987233. - ISBN 978-5-8199-
0842-6. Текст: электронный. URL:
https://znanium.com/catalog/product/1820262 (дата обращения:18.06.2022).
Режимдоступа:по подписке.

2. Заволокина, Л. И. Мироваяэкономика: учебноепособие для среднего
профессиональногообразования

/ Л. И. Заволокина, Н. А. Диесперова.
Москва: ИздательствоЮрайт, 2022. (Профессиональное182 с. —

образование). — ISBN 978-5-534-13765-1.

ОбразовательнаяплатформаЮрайт
https://urait.ru/bcode/497346

Текст: электронный//
[сайт].

З. Иванов, Г. Г. Экономикаторговойорганизации:учебник/ Г.Г. Иванов.
Москва: ИНФРА-М, 2021. 182 с. (Среднее профессиональноеобразование). ISBN 978-5-16-016902-6. - текст: электронный.- URL:
https://znanium.com/catalog/product/1343176 (дата обращения:18.06.2022).
Режимдоступа: по подписке.

4. Иванов, Г. Г. Экономикаторговойорганизации: учебник/ Г.Г. Иванов.
Москва: ИНФРА-М, 2021. (Среднее профессиональное182 с.
образование). - ISBN 978-5-16-016902-6. - текст: электронный.- URL:
https://znanium.com/cataloglproduct/1343176 (дата обращения:18.06.2022).
Режимдоступа:по подписке.
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5. Изотова, Г. С. Управлениегосударственнымии муниципальными
закупками:учебникдля среднегопрофессиональногообразования( Г. С.
Изотова, С. Г. Еремин, А. И. Галкин. 2-е изд. — Москва:ИздательствоЮрайт, 2022. 396 с. — (Профессиональное образование). ISBN 978-5-
534-15057-5. Текст: электронный// ОбразовательнаяплатформаЮрайт[сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/495531

6. Кнутов, А. В. Управлениегосударственнымии муниципальными закупками
и контрактами:учебники практикум для среднегопрофессиональногообразования/ А. В. Кнутов.— Москва:ИздательствоЮрайт, 2022. 316 с.

(Профессиональное образование). ISBN 978-5-534-11348-8. Текст:
электронныйН ОбразовательнаяплатформаЮрайт[сайт]. URL:
https://urait.ru/bcode/495532

7. Мамедова, Н. А. Управлениегосударственнымии муниципальными
закупками: учебники практикум для среднего профессиональногообразования/ Н. А. Мамедова, А. Н. Байкова, О. Н. Морозова.3-е изд.,
перераб.и доп. Москва:ИздательствоЮрайт, 2022.
(Профессиональное образование). ISBN 978-5-534-13829-0. Текст:
электронный// ОбразовательнаяплатформаЮрайт[сайт]. — URL:
https://urait.ru/bcode/495169

8. Методыстимулированияпродажв торговле:учебник/ С.Б. Алексина, Г.Г.
Иванов, В.К. Крышталев, Т.В. Панкина.— Москва: ФОРУМ: ИНФРА-М,
2020. 304 с.

8199-0796-2.
(Среднее профессиональноеобразование). - ISBN 978-5-

Текст: электронный. URL:
https://znanium.com/catalog/product/1077649 (дата обращения:18.06.2022).
Режим доступа:по подписке.

9. Саталкина, Н. И. Экономикаторговли:учебноепособие/ Н. И. Саталкина, Б.
И. Герасимов.Г. И. Терехова.— Москва: ФОРУМ, 2021. 232 с.
(Профессиональное образование). ISBN 978-5-91134-485-6. Текст:

URL: https://znanium.com/catalog/product/1287439 (датаэлектронный.
обращения:18.06.2022). — Режимдоступа:по подписке.

10.Стерлигова, А. Н. Управлениезапасами в цепях поставок: учебник/ А.Н.
Стерлигова.— Москва:ИНФРА-М, 2022. (Высшее образование:Бакалавриат). ISBN 978-5-16-011223-7. - текст: электронный.- URL:
https://znanium.com/catalog/product/1832388 (дата обращения:18.06.2022).
Режимдоступа:по подписке.

Дополнительныеисточники:
Дополнительныеисточники

1, Безлапов В.В. Технологии управления внешнеторговойдеятельностью
региона:монография/В.В Безналов, С.А. Лочан, Д.В. Федюнин, А.Д.
Петросян,руков.авт.колл. В.В. Безпалов.- Москва:РУСАЙИС, 2022-586 с.

2. Волгина Н.А. Международнаяторговля:учебник/Н.А Волгина. - Москва:
КНОРУС, 2022.- 274с- (Бакалавриат)
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З. Иванов Г.Г. Организацияторговли (торговой деятельности): учебник/Г.Г.

Иванов. — Москва: КНОРУС, 2022. -222 с.-( среднеепрофессиональное
образование) ISBN 978-5-406-09325-2

4. ЛазареваН.В. Актуальныепроблемыучета внешнеэкономической
деятельности: учебноепособие/ Н. В. Лазарева.— Москва:РУСАЙНС, 2023.
122 с. ISBN978-5-4365-9920-5

5. Современноеторговоедело: учебноепособие/ кол. авторов;под ред. Л.Б.
Нюренбергерн.А лучиной.- Москва:РУСАЙИС, 2022 - 138с. ISBN 978-5-
4365-8388-4

6. СулоеваА.А. Управлениезакупкамив процессепринятияуправленческих
решений:учебноепособие(А.А Сулоев-Москва:РУСАЙИС, 2022-104 с,

ISBN 978-5- 4365-9728-7
7. ТрофимовскаяА.В. Эффективностьконтрактнойсистемы в сфере
государственныхи муниципальных закупок в современныхсоциально-
экономических условиях: учебноепособие / А.В. Трофимовская,С.А.
Сергеева,И.П. Гладилина- Москва:РУСАЙИС, 2022 - 80 с. ISBN 978-5-
4365-9730-0

4.3. Общиетребованияк организацииобразовательногопроцесса
Приорганизацииучебнойпрактики, лабораторныхи практическихзанятий

предполагаетсяделение группы на подгруппы.На занятиях используетсяучебная,
справочнаялитература, методические пособия, наглядные пособия.Рабочиеместа
оборудованынеобходимымоборудованием.
4.4. Кадровоеобеспечениеобразовательногопроцесса

Реализацияосновнойпрофессиональнойобразовательнойпрограммы по
специальности среднегопрофессиональногообразованиядолжна обеспечиваться
педагогическими кадрами, имеющими высшее образование,соответствующее
профилюпреподаваемойдисциплины (модуля). Опыт деятельности в организациях
соответствующейпрофессиональнойсферыявляется обязательным для
преподавателей, отвечающих за освоение обучающимисяпрофессионального
цикла, эти преподавателидолжны проходить стажировку в профильных
организацияхне режеодного разав З года.
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5. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКАРЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ
ПРОФЕССИОНАЛЬНОГОМОДУЛЯ (ВИДА ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ

Результаты
(освоенные

профессиональны
е компетенции

ПК. 1.1. Проводить
сбор и анализ

информации о

потребностях
субъектоврынка на

товары и услуги, в том

ДЕЯТЕЛЬНОСТИ)

Основныепоказатели оценки
результата

осуществляет поиск и систематизацию
открытых источников информациио
внутренних и внешних рынках для сбыта
товарнойпродукции, в том числе с

использованиемцифровыхтехнологий;
оценивает объем спроса на товарную
продукцию организациина внутреннихи
внешних рынках;
составляет переченьтребованийвнешних

товарнойрынков к продукции
организации;
разрабатываетрекомендации по
омологации товарнойпродукции по

Формыи методы
контроля и оценки

Устный/письменный опрос.

Тестирование.

Проверка правильности
числе
использованием
цифровых
информационных
технологий.

пк.
Устанавливать

с

и

1.2.

выполнения
показателей.
результатов

расчетных
Сравнение

выполнения
задания с эталоном

итогам анализа требований
определенноговнешнего рынка;
проводитанализ конъюнктуры, емкости
товарныхрынков;
осуществляет подготовку аналитических
документов по конкурентным
преимуществам продукции организации
на внешних ынках
выполняет операциипо установлению
хозяйственныхсвязейс поставщиками и

потребителямив установленной
последовательностис соблюдением
требованийк их содержанию

определяет начальную цену закупки с

федеральногоучетом требований
законодательства и проводит описание
объектазакупки;

Экспертная
результатов

оценка
выполнения

хозяйственные связи с практических кейс-заданий
поставщиками
потребителями

и по

критериям.
Экспертная

установленным

оценкатоварови услуг, в том
числе с применением
коммуникативных
возможностей
искусственного
интеллекта. 3

ПК. 1.3. Осуществлять

контрольных
/
проверочных

работпо установленным
критериям

Экспертная
использования

оценка
подготовку,

оформление и обучающимсяметодов и

проверку закупочной
документации, в том

приёмов личной

числе
использованием
электронного
док ментообоота

с

и

составляет и

документацию
требованиями
проверку для
п оцед ы;

оформляетзакупочную
соответствие св

и осуществляет ее

проведения закупочной

организации в процессе
освоения образовательной
программына практических
занятиях, при выполнении
индиви альных домашних
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сквозных цифровых
технологий.

ПК. 1.4. Осуществлять

оформляетпротоколы
закупочных комиссий;

заседаний

комплекта

заданий, работпо учебной

выполняет

закупочной
обеспечения

проверку
длядокументации

государственных,
м ниципальных и ко по ативных н жд.

анализпроводит поступающих

практике.

Экспертная
использования

оценка
подготовку
заключению
внешнеторгового

иконтракта
документальное
сопровождение.

его

коммерческихпредложений,запросов от
потенциальных партнеров на внешних
рынках и составляет список отклонений
от приемлемыхусловийвнешнеторгового
контракта(перечень разногласий);

обучающимсяметодов и

личнойприёмов
организациипри участии в

профессиональных
осуществляет документальное
оформлениерезультатовпереговоровпо
условиямвнешнеторговогоконтракта;

иотчетысводныесоставляет
предложенияо потенциальных партнерах
на внешних рынках;

олимпиадах,
выставках,

практических

конкурсах,

научно-

составляет
партнеров

список
для

потенциальных
заключения

ПК. 1.5. Осуществлять
контроль исполнения

внешнеторговогоконтракта;
формируетпроект внешнеторгового
контракта и выполняет проверку
необходимойдокументации для его

заключения;
осуществляет подготовку процедуры
подписания внешнеторговогоконтрактас
конт агентом.
осуществляетподготовку документа о

приемке результатов отдельного этапа
исполнения контракта;
проводитсборинформациии документов
о ходе исполнения обязательствпо

контракту ивнешнеторговому
разрабатываетна их основе план-график

конференциях.

Экспертная оценка

коммуникативной
деятельности обучающегося

освоенияпроцессев

образовательной
программына практических
занятиях, при выполнении

учебной,работ по

производственной

обязательств
внешнеторговому
контракту.

пк.

по

1.6.

контрольных
исполнению

мероприятий
обязательств

по
по

внешнеторговомуконтракту;
проводит мониторинг и документальное
оформлениеотклонений от выполнения
обязательств внешнеторговомупо

контракту;
осуществляетподготовку предложений
по применениюмер ответственности и

совершению соответствующих действий
в случае нарушения обязательств и
выполняет п етензион ю абот

торгово-технологическиевыполняет

Организовывать
выполнение торгово-
технологических

операции в соответствие с

установленным алгоритмом, в том числе
иск сственногоиспользованиемс

практике.

Экспертная
результатов
обучающихся
освоения об

оценка
деятельности
в процессе
азовательной
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процессов, в том числе
с применением
цифровыхтехнологий.

интеллекта;
осуществляет приемку товаров по

количеству и качеству в полном
соответствии с договоромпоставки;
оформляетдокументы по приемке
товаров в соответствие установленными
требованиями;
соблюдаетправила охраны труда при
выполнение торгово-технологических
операций

программы:
на практическихзанятиях;
при выполнении и защите

курсовойработы(проекта);
при выполнении работна

различных этапах учебной,
производственной
практики;
при проведении защиты

учебной,отчетов по

производственнойпрактик;
припроведенииэкзаменов

профессиональномупо
модулю, в т. ч. в форме
демонстрационного
экзамена

профессионального
экзамена по оценочным

организацийсредствам
и/илипартнеров

профессионального
сообщества.

Формыи методы контроля и оценки результатовобучениядолжны
позволять проверять у обучающихсяне только сформированность
профессиональныхкомпетенций, но и развитие общихкомпетенцийи
обеспечивающихих умений, личностные результаты реализации программы
воспитания,

Результаты
(освоенные
общие

компетенции
ОК 01. Выбирать
способы решения
задач

профессиональной
деятельности
применительно
различным
контекстам.

ок 02. Использовать

Основные показатели оценки
результата

распознает, анализирует и выделяет
составные части задачи и/или проблемы
в профессиональномконтексте;
определяетэтапы решениязадачи;
эффективноосуществляет поиск
необходимойдля решения проблемы
информации, составляет план действия
и определяетнеобходимыересурсы;
демонстрирует владение актуальными
методами работыв профессиональнойи

смежных сферах;
реализовываетсоставленный план и

оценивает результат и последствия
своих действий(самостоятельно или с

помощью наставника
поисказадачи дляоп еделяет

Формыи методы
контроля и оценки

Экспертноенаблюдениеи
оценка деятельности

обучающегосяв процессе
освоения
профессиональногомодуля.

Отчет по п актическим и
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современныесредства
анализа ипоиска,

информациии их необходимые
источники и планирует процесспоиска;
структурирует и выделяет наиболее
значимое в полученнойинформации;
оценивает практическую значимость
результатовпоиска и оформляетего

результаты;
применяет средства информационных
технологий, использует современное
программноеобеспечениеи различные
цифровыесредства для решения
п о ессиональных задач.
определяет актуальность нормативно-

лабораторнымзанятиям,
учебной
производственной
практике.

и

интерпретации
информации и

информационные
длятехнологии

выполнения задач

профессиональной
деятельности.

ОК 03. Планироватьи

реализовывать
собственное
профессиональноеи

личностное развитие,
предпринимательску
ю деятельность в

профессиональной
сфере, использовать
знания по правовойи

правовой документации в

финансовой
грамотности
различных
жизненных
сит ациях.

в

ОК 04. Эффективно
взаимодействоватьи

работатьв коллективе
и команде.

ОК 05. Осуществлять
устную и письменную
коммуникацию на

государственном
Российскойязыке

Федерациис учетом

профессиональнойдеятельности;
научнуюприменяет современную

профессиональнуютерминологию;
определяети выстраиваеттраектории
профессиональногоразвития и

самообразования.

эффективновзаимодействуетс

преподавателями, обучающимисяв ходе

профессиональнойдеятельности.

грамотно излагает свои мысли и

оформляет документы
профессиональнойтематике

по
на

государственном язьже, проявляя
толерантностьв рабочемколлективе

особенностей
социального
культурного
контекста.

и

ОК 06. Проявлять
гражданско-
патриотическую
позицию,
демонстрировать
осознанное поведение

применяет стандарты
антикоррупционногоповедения

на основе
традиционных
оссийских д ховно-

Интерпретациярезультатов
наблюдений за

деятельностью

обучающегосяв процессе
освоения образовательной
программы

Моделированиеситуации,
деловая игра: «Работа в

структурномподразделении
пищевой
п омышленности».
Текущийконтроль в форме:
устного опроса; защиты

заданий,практических
творческихработ.

Работа на занятиях в

микрогруппах, оценка на

теоретических занятиях,

при выполнении работпо
учебнойпрактике.
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нравственных
ценностей, томв

числе с учетом
гармонизации
межнациональных и

межрелигиозных
отношений,
применятьстандарты
антикоррупционного
поведения.
ОК 07. Содействовать
сохранению
окружающейсреды,
ресурсосбережению,
применять знания об
изменении климата,

выполняет работыс соблюдением
принципов бережливогопроизводстваи
ресурсосбережения.

общий смысл четкопонимает
произнесенных высказываний и текстов
на профессиональныетемы;
участвует в диалогах на знакомые
общиеи профессиональныетемы;
строит простыевысказывания о себеи о

своейпрофессиональнойдеятельности;
пишет простые связные сообщенияна
инте ес ющиеп о ессиональныетемы.

Деловые игры-
моделированиесоциальных
и профессиональных

принципы
бережливого
производства,

эффективно
действовать
чрезвычайных
сит ациях.

в

ОК 09. Пользоваться
профессиональной
документациейна
государственном и

иностранномязыках.

ситуаций.

Опроспо индивидуальным
заданиям.

Экспертнаяоценка полноты
и логичности выполнения
профессиональныхзадач.
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